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Erfindungen und der Zufall. NIH Not Invented Here

Ofter als man glaubt spielt der Zufall bei Ein Synonym fiir das Scheitern?
einer erfolgreichen Entwicklung Regie. Die
Fahigkeit, den scheinbaren Flop auf seine

Vermarktungschancen zu untersuchen, Konjunktureinbruch
bleibt aber nur den Erfolgreichen vorbehal-
ten Chance oder Risiko flr Produkt-Launch?

Das aktuelle Interview

Dr. Helmut Erber im Gespréach mit Walter Wagner.

Penicillin, Post-it und Viagra haben neben vielen
anderen Produkten eines gemeinsam - den Zufall.
Geforscht wurde nicht direkt an dem spéateren
Erfolgsprodukt, sondern das Ziel der Entwicklung
war ein anderes. Kaufménnisches Geschick gepaart
mit einem Instinkt fir das Machbare kdnnen selbst
eine Niederlage ins Gegenteil verkehren.

www.erfinderverband.at
office@erfinderverband.at
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Wir agieren um nicht reagieren zu mussen.

Eine heute getroffene Entscheidung kann im Lichte neuer Erkennt-
nisse morgen schon falsch sein. Durch die grof3en Verdnderungen,
besondersinnerhalb der letzten 30 Jahre, hat sich unser Wissen ver-
mehrfacht. Die Schnelllebigkeit unserer Zeit stellt uns nicht nurinun-
serem beruflichen Umfeld laufend vor neue Herausforderungen.
FurErfinder gilt dasim besonderen AusmaR, weil sie jaihrer Zeit vor-
aus seinmussen. Inder jungsten Vergangenheit blieb die Zahl der Pa-
tentanmeldungen trotz wirtschaftlicher Turbulenzen auf einem ho-
hen Niveau annahernd konstant, was in Anbetracht der absoluten
Zahlen ein enorm hohes Fortschrittspotential darstellt. Dass durch
diese schnelle Entwicklung die Produktzyk-
luszeiten immer kirzer werden, hat ent-
scheidenden Einfluss auf die Produktent-
wicklung und den Produkt-Launch. Gleich-
zeitig nimmt die durchschnittliche Patent-
dauer kontinuierlich ab.

Diese global wirksame Entwicklung erfor-
dert zum Teil hohe Investitionskosten, ver-
bunden mit dem stets steigenden Risiko ei-
nen wirtschaftlichen Flop zu erleiden. Durch kiirzere Laufzeiten sin-
ken damit einhergehend die Einnahmen aus den Patentgeschéften.
Umgekehrt erhdhen sich die Chancen mit der Platzierung eines
Cashcow-Produktes durch eine internationale Présenz.

Selbstverstandlich wird dieser Trend im OPEV aufgegriffen, um
rechtzeitig seine Leistungen diesen Bedingungen anzupassen. Zur
besseren Chancenbeurteilung seiner eigenen Position ist neben ei-
ner profunden patentrechtlichen Beratung, die nach wie vor das
Ruckgrad unserer Aufgaben darstellt, die wirtschaftlich / rechtliche
Unterstltzung &ul3erst wichtig. Wir erweitern daher um dieses Té-
tigkeitsfeld unsere Leistungen. Auf Grund der erfreulichen Tatsa-
che, dass wir im Vorjahr unseren ehrenamtlich tatigen Mitarbeiter-
stab nahezu verdoppeln konnten, macht uns optimistisch, den Er-
finderverband in der Innovationslandschaft in Osterreich véllig neu
zu positionieren. Unser Ziel ist und bleibt fir unsere Mitglieder der
kompetente Berater zu sein, und als deren Sprachrohr gegentiber
derBehorde, der Politik, der Wirtschaft und der Presse aufzutreten.

Mit dieser Ausgabe von proinvent haben Sie unsere neu gestaltete
Zeitung vor sich. Sie soll aber Giber die Symbolhaftigkeit weit hinaus-
gehen, und Ihnen neue Inhalte vermitteln, die fir Sie wichtig sind.
Wenn lhnen daher als Leser oder Vereinsmitglied ein Thema beson-
ders wichtig ware, oder eine Sache fur Sie viel zu kurz kommt, um
die wir uns aber kimmern sollten, dann schreiben Sie mir, oder Sie
rufen mich gleich an: 0664 50 40 359 (konstruktive Kritik bevor-
zugt!).

Ihr
Walter Wagner
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Wirtschaftskrise - Supergau fiir einen bevorste-

henden Produkt-Launch?

Der Vorteil einer Kriese liegt in der danach liegenden

Zeit. Leider kann man den Ubergang nicht genau vor-

hersagen. Rickschlage nicht ausgeschlossen.

dhbaniiin

Mit grof3en Erwartungen und Vorsatzen sind
viele von uns in das neue Jahr gegangen. Ge-
tribt von den dlsteren Wirtschaftsprogno-
sen hatten andere wiederum gemischte Ge-
fihle was die Zukunft betrifft. Pessimismus
macht sich auch deshalb breit, weil die Analy-
sen der Ratingagenturen ganze Lander in ih-
ren Zinsgebarungen vor massive Probleme
stellt. Die Menschen stehen dem eher ohn-
méchtig gegentber, weil sie das Gefuhl ha-
ben, nichts dagegen machen zu kénnen, was
da Uber sie hereinbricht.

Zu Tode gefirchtet ist auch gestorben. Da die
Wirtschaft viel mit Psychologie zu tun hat, ist
Pessimismus der Grund fur eine Trendwende
nach unten. Unternehmer machen die Hohe
ihrer Investitionen von prognostizierten Wirt-
schaftsentwicklungen abhéangig. Prognosen
werden aber auch zumindest teilweise aus
dem Feedback der Unternehmen erstellt. Spa-
testens hier bei3t sich die Katze wieder in den
eigenen Schwanz. Das erklart auch, dass Pro-
gnosen lediglich Vermutungen sind und keine
verlasslich vorhersagbaren Entwicklungen wi-
derspiegeln. Am Beispiel der Uberschwem

Zu Tode
geflrchtet ist
auch gestor-
ben.

Zeitqualitat

mungen in Thailand wird deutlich, dass eine
lokal auftretende Naturkatastrophe - zu-
mindest temporar - eine Krise verscharfen
kann. Die Preise fiir Harddiscs haben sich in-
nerhalb kurzester Zeit verdoppelt, weil ein
kleiner Bauteil offenbar nur in Bangkok her-
gestellt wird. Der enorme Preisdruck diinnt
die Zahl der Hersteller aus, so dass derartige
Entwicklungen unsere globale Wirtschaft
generellkrisenanfalliger machen.

Pessimismus ist schon deshalb ein schlech-
ter Ratgeber, weil eine Krise nicht alle Berei-
che gleichermalien beféllt. Ganz im Gegen-
teil. Nimmt beispielsweise durch Preiserho-
hungen und Kerosinzuschlage bei Flugrei-
sen die Bereitschaft flr Fernreisen deutlich
ab, und stirzt die Airlines in massive Um-
satzprobleme, so profitieren jene Bran-
chen, die Produkte fur den eigenen Garten
anbieten. Der Boom bei Swimmingpooler-
zeugernistnur ein Beispiel dafiir.

Tatsache ist aber, dass der Konjunktur-
aufschwung kommen wird, und dann mds-
sen die Unternehmen gewappnet sein, um
rasch auf die geanderte Situation reagieren
zu kbnnen - mit neuen Produkten und Inno-
vationen. Daher ist gerade jetzt der richtige
Zeitpunkt Neues zu lancieren. Naturlich
wird in wirtschaftlich schwierigeren Zeiten
intensiver geprift und Entscheidungspro-
zesse dauern moglicherweise langer. Das an-
dert allerdings nichts daran, sich vollkom-
men unabhangig von der Zeitqualitat pro-
fessionell auf den bevorstehenden Produkt-
Launch vorzubereiten. Professionell in die-
sem Zusammenhang heif3t nichts dem Zufall
zu Uberlassen, Schwachstellen - und schei-
nen sie auch noch so unbedeutend zu sein -
nicht zu negieren, sondern sie zu eliminie-
renund ins Gegenteil verkehren.

Weil andere auch téglich besser werden,
muss man selber noch intensiver Qualitats-
steigerungen herbeiflihren. Jene Bereiche,
in denen Defizite feststellbar sind, sollten
durch externe Unterstiitzung eliminiert wer-
den, weil es darum geht im entscheidenden
Moment die Nase vorne zu haben.

Rat
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“Wir halten lhre Idee flr sehr interessant.
Bitte geben Sie uns Zeit, lhre Vorschlage in-
tern zu kommunizieren. Wir kommen dann
zu einem spateren Zeitpunkt auf Sie wieder
zu. Danke, dass Sie sich flr uns Zeit genom-
men haben. Wir wiinschen lhnen eine gute
Heimreise. Auf Wiedersehen”. So oder so &hn-
lich sind bereits viele Erfinder mit groRen Er-
wartungen und Hoffnungen von einem Ver-
kaufsgesprach bei einem wichtigen Interes-
senten verabschiedet worden. Die freundli-
chen Worte lassen doch immer wieder Hoff-
nungen zu, vor allem dann, wenn alle Fragen
geklart werden konnten, und die Reaktionen
positiv waren. Die einzige offene Frage
scheint nur mehr die zu sein, wann der Be-
ginn der Detailvertragsverhandlungen anzu-
setzenist.

Sehr haufig folgt dann zu einem spéateren
Zeitpunkt ein Telefonat, in dem dann festge-
halten wird, dass doch noch einige interne
Weichenstellungen abzuwarten sind, und da-
her zum jetzigen Zeitpunkt keine Aussage ge-
troffen werden kann - oder so ahnlich.

Spatestens jetzt muss selbst den gréfiten Opti-
misten klar werden, dass der damals ausge-
sprochene Wunsch nach einer guten Heim-
reise zwar gut gemeint war, aber gleichzeitig
ein neuerliches Wiedersehen bereits ausge-
schlossen hat. Warum?

Das Heft des Handelns ist bereits beim Erst-
gesprach in die Hande des Interessenten ge-
legt worden, vielleicht sogar schon vorher. Es
ist schwierig aus Fehlern zu lernen, weil man
danach zwar weif3, dass was falsch gelaufen
ist, der Rickschluss es beim nachsten Ver-
such anders zu machen ergibt aber deswegen
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Nie ausge-
sprochen, aber
hinter vorge-
haltener Hand
wird oft ver-
mutet, dass
eine Idee von
aufRen nur
geringe
Chancen auf
Umsetzung
hat, AuRen-
seiterchancen
eben.

Ausrede oder
doch wahr?

Das Synonym fur das Scheitern

Verkaufs - Strategie

noch keine Erfolgsgarantie. Dennoch sollten
die typischen Kardinalfehler, die hier pas-
siertseinkdnnten, analysiert werden:

1. Die Termine fiir nétige Entscheidungen
sollten vom Anbieter vorgegeben werden.
Das Druckmittel, jemand anderer konnte
den Vorzug bekommen sollte aufrecht blei-
ben.

2. Wer war der Gesprachspartner? Hat man
den Erfinder mdglicherweise bei der ersten
Kontaktaufnahme gleich an die Entwick-
lungsabteilung durchgereicht? Das ware be-
sonders fatal, zumal der Entwickler
jede Menge Zeit hat, die Schwéachen
des neuen Vorschlags genauestens
zu analysieren, um sie in weiterer
Folge bei den internen Beratungen
nochviel grolRer darzustellen, als sie
vielleicht sind. Die Aufgabe des Ent-
wicklers ist es, die vorgestellte Er-

——

findung selber zu machen, daftr

wird er ja auch bezahlt. Kommen

noch wenige kaufménnische Be-

denken hinzu - das brauchen alle-

samt keine KO-Kriterien sein - dann

wartet man auf neue Termine ver-

geblich.

3. Der Erfinder hat alle Punkte be-

sprochen - keine Frage blieb unbe-

antwortet. Vielleicht sind die Pa- N

tentunterlagen auch gleich beim
Erstgesprach (bergeben worden.
Dann wird schon eine gewisse Zeit
vergehen, bis man ein Feedback be-
kommt - schlieRlich muss erstklar erkennbar
sein, wie grof} der Aufwand fiir die Umge-
hung der Patentrechte ist, bzw. welche Fol-
gen eine zumindest teilweise Verletzung mit

ale)!

mere




sich brachte. Das mag vielleicht zynisch klin-
gen, aber jeder Unternehmer hat das Recht zu
versuchen, die Patentrechte zu umgehen.
Geht es doch darum, das Unternehmen kon-
kurrenzféahig zu halten, da dies andere in glei-
cher Weise tun. Patentanspriiche beim Erst-
gesprach dem Interessenten zu Uberlassen ist
daher ein nicht wieder gut zu machender Feh-
ler.

4. Alle Fragen, die der Interessent gestellt hat
wurden beantwortet. Ist es umgekehrt auch
s0? Zuwenige Fragen zu stellen wird beim Ge-
sprachspartner als Schwache wahrgenom-
men, weil der Eindruck entsteht, um jeden

Preisabschlieenzu missen.

Jede Verhandlung ist individuell zu sehen, so
dass allgemein glltige Verhaltensweisen
nichtimmer anwendbar sind. Dies gilt ganz be-
sonders im immateriellen Bereich. Einige we-
nige Verhaltensregeln sind aber in den we-
nigsten Fallen verkehrt.

Dass der Lizenzgeber an den Bestbieter ver-
kaufen will, braucht nicht naher dem Ge-
sprachspartner erklart werden. Ihn dariiberin
Kenntnis zu setzen, dass diese Information,
die er erhélt auch seinen Mitbewerbern zur
Kenntnis gebracht wird, kann und sollte sogar
klar artikuliert werden. Der eigene Hand-
lungsspielraum wird aber damit eingegrenzt,

Das rechtzeitige
Beiziehen von
Experten, die die
eigenen Defizite
abdecken
kénnen, ist in
jedem Fall
angebracht.

E

Verkaufs - Strategie

sollte der Gesprachsverlauf mit den ande-
rennichtso gutverlaufen.

Grundsatzlich muss vermieden werden,

dass man beim Erstgesprach von der Ge-

schéftsleitung in andere Abteilungen

durchgereicht wird. ,,Not Inventet Here”

kommt dann tatsachlich zum Tragen. Die-

ses Argument hat auch neben der emotio-

nalen eine sachliche Komponente. Frem-

de Entwicklungen weisen eine andere He-

rangehensweise bei der technischen Um-

setzung auf, die in den seltensten Fallen

mitder hauseigenen kompatibel ist. Ein ei-
nigermallen gut ausgearbeiteter Busi-

nessplan wird den Geschaftsleiter mehrin-
teressieren, als technische Details, die in

weiteren Gesprachen mit der Entwicklung

bzw. Fertigung zu klaren sind. Vor allem

verlieren derartige Details im ersten Mo-

mentihrekritikvolle Brisanz, wenn das Ma-
nagement von der wirtschaftlichen Starke

eines Projektes Uberzeugt werden kann.

Erfolg kommt nicht zuféllig, sondern er
muss erarbeitet werden. Professionelles
Vorgehen ist dabei eine unabdingbare Vor-
aussetzung. Zur Vorbereitung auf ein Erst-
gesprach sind eine Reihe von Aufgaben zu
erfullen. Eine akribisch durchgefiihrte Re-
cherche Uber das Unternehmen st nur ein
Teil der unverzichtbaren Maflinahmen.
Das Hinterfragen uber die strategische Un-
ternehmensausrichtung wird nur zum Teil
Uber das Internet recherchierbar sein, vor

S~ allem aktuelle Schwierigkeiten sind so gut
~ wie nicht offiziell zu erfahren. Dies ist des-

halb so wichtig, weil der Versuch sich in
die Schuhe des Anderen zu stellen einen
vollig neuen Blickwinkel eroffnet.

Qualitat wird auch vom Gegenstand selbst
erwartet, weshalb der Prototyp in den we-
sentlichen Merkmalen makellos sein soll-
te. Unverzichtbar ist schlief3lich die Fahig-
keit Begehrlichkeiten beim Gesprachs-
partner zu wecken. Sind diese nicht ver-
mittelbar, ist die Inanspruchnahme der Hil-
fe Dritter unbedingt anzuraten, denn es
gibt keine zweite Chance fir einen guten
ersten Eindruck.
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Der Erfinderverband freut sich tUber die Mitar-

beit eines neuen ehrenamtlich tatigen Exper-
ten. Dr. Helmut ERBER ist pensionierter und
versierter Patentpriifer des Osterreichischen Pa-
tentamtes, in dessen aktive Zeit vorwiegend die
leitende Priifung und die Beratung gehdrte. Mit
ihm sprach Walter Wagner tber seine kiinftigen
Aktivitaten beim OPEV.

Wagner: Herr Dr. Erber, Sie haben sich nach Ih-
rer Pensionierung spontan zur Unterstiitzung
des OPEV bereit erklart. Daflr ist Ihnen an
dieser Stelle natlrlich sehr herzlich zu dan-
ken, weil unsere Gesellschaft ohne das Mit-
wirken von ehrenamtlich tétigen Menschen
gar nicht vorstellbar wére. Welche Kernkom-
petenz dirfen sich unsere Mitglieder erwar-
ten, wenn Sie lhre Dienste in Anspruch neh-
men?

Dr. Erber: Ich war vom Februar 1980 bis April
2010 im osterreichischen Patentamt tatig.
Seit dem Jahre 2000 war ich Vorstand der
technischen Abteilung 3B fir Informatik und
Elektrotechnik, und seit dem Eintritt ins Pa-
tentamt mit Patentanmeldungen betreffend
Stoffanalyse mittels physikalischer Metho-
den betraut. Mit dem internationalen Pa-
tentklassifikationssystem (IPC) bin ich sehr
vertraut, weil mir die Aktenzuteilung fir die
Bereiche Physik und Elektrotechnik tibertra
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Dr. Erber:

Ich unterstlitze
den OPEV und
seine Mitglieder
gerne, weil die
Innovationskultur
entscheidend fir
unseren
Wirtschaftstand-
ortist.

Das aktuelle Interview

genwurde. Dartiber hinaus war ich auch vie-
le Jahre - man kann sagen Jahrzehnte - im
technischen Auskunftsdienst tatig. In die-
ser Zeit wurde ich mit den Problemen von
"Erstanmeldern” und vielen Fragen zur Pa-
tentfahigkeit vertraut. Als ich nun vor kur-
zem gefragt wurde, ob ich dem OPEV im
Rahmen eines technischen Auskunftsdien-
stes mit meinem nun brachliegenden Wis-
sen zur Verfligung stehen wirde, habe ich
sofort zugesagt.

Wagner: Was war lhre eigentliche Motivat-
ion Ihr Wissen weiter zu geben?

Dr. Erber: Meine Motivation bestand in er-
ster Linie darin, dass es ganz gut ist, in der
Pension nicht zur Ganze zu verrosten, zwei-
tens auch darin, mein brach liegendes Wis-
sen mdglichen zukinftigen Patentanmel-
dern vor deren Anmeldung zur Verfiigung
zu stellen, wohl wissend, dass eine kompe-
tente und umfassende technische Auskunft
das Patentverfahren erheblich verkiirzen
kann.

Wagner: Auf welche Schwerpunkte werden
Siesich bei dieser Aufgabe konzentrieren?

Dr. Erber: Meine Aufgabe im OPEV sehe ich
unter anderem daher darin, einem Anmel-
der von der Anmeldung bis zur Patentertei-
lung beratend zur Seite zu stehen, wobei
auch zu beachten ist, dass eine adaquate
AuRerung auf einen Vorbescheid zur Ver-
kirzung des Verfahrens beitragen kann, da
dies die Anzahl der notigen Vorbescheide
entsprechend reduziert.

Wagner: Fur Erstanmelder stellen sich viele
Fragen und auch Hirden bei einer bevor-
stehenden Patentanmeldung. Sehen Sie
dasauchso?

Dr. Erber: Ja, daher wird eine wesentliche
Aufgabe der Abbau von fachlichen Defizi-
ten bei Erstanmeldern sein. Es gibt im Pa-
tentverfahren praktisch nichts, was man
nicht falsch machen konnte. Auf all diese
maoglichen Fehler hinzuweisen, sollte Be-
standteil einer umfassenden Beratung sein.



Wagner: Patentprufer entscheiden lber die Paten-
tierbarkeit eines Produktes und damit auch tber das
Zustandekommen oder das Platzen von Winschen
und Hoffnungen einzelner Erfinder. Wie verlief das
berufliche Leben des Patentprifers Dr. Erber?

Dr. Erber: Nach meinem Studium der Physik und Ma-
thematik begann ich bei Siemens in der Systempro-
grammierung fir das BS 2000. Da dies weder mit Phy-
sik noch mit Mathematik viel zu tun hatte, bewarb ich
mich nach einem Jahr bei Semperit in Wien. Ich wur-
de angestellt und arbeitete dort mit einem Kollegen
an der Entwicklung eines Zeichenprozessors fir das
Reifendesign - eine schone und durchaus anspruchs-
volle Tatigkeit. Eines Tages befanden wir uns aller-
dings in Traiskirchen. Daich aus unterschiedlichen pri-
vaten Griinden nicht nach Traiskirchen mitgehen
wollte, bewarb ich mich beim Patentamt und landete
damals in einer der 18 technischen Abteilungen. Ne-
ben den bereits erwahnten Aufgaben war ich noch
bis zu meiner Vorstandstétigkeit Vertreter des Oster-
reichischen Patentamtes in der Gruppe fiir techni-
sche Information bei der WIPO in Genf, sowie Vertre-
ter der Statistikgruppe beim Europaischen Paten-
tamtin Minchen.

Wagner: Wir danken fuir das Gesprach.

Die technische Auskunftsberatung mit Dr. Erber fin-
det jeden ersten Mittwoch im Monat zwischen 10
und 13 Uhr statt. Erster Termin: 7.Mérz.

NUR NACH TELEFONISCHER VORANMELDUNG

Gleiche Adresse
Neuer Eingang

BlUro -News

Wir sind Ubersiedelt!

Die Ubersiedelung war dieses Mal nur intern inner-
halb des TGM notwendig. Unsere neuen Blroraume
bieten uns gute Mdglichkeiten unseren Aktivitaten
nachzukommen. Neben dem Sekretariat stehen uns -
und damitauch Ihnen - ein Seminarraum und ein eige-
nes Beratungszimmer zur Verfligung. Alle techni-
schen Anforderungen an ein zeitgemafes Buro sind
damit erfullt , um uns Ihren Aufgaben bestens wid-
men zu kénnen.

Blro: 1. Stock

Eingang
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Im taglichen Gebrauch Uberhaupt nicht mehr
wegzudenken sind die uns liebgewordenen
Gegenstande, die allesamt zufallig entdeckt
und entwickelt wurden. Bei einigen Erfindern
konnen da schon gelegentlich Neidgefuhle
hochkommen, vor allem dann, wenn die eige-
nen Umsetzungsversuche eines scheinbar
sinnvollen Produktes mehrfach gescheitert
sind. Daraus den Schluss zu ziehen, diese Er-
folgsgeschichten sind gluckreichen Umstén-
den zuzuschreiben, ist aber nur die halbe
Wahrheit.

Aus der Informationswissenschaft kennt man
den Begriff der Serendipitét. Es werden damit
Vorgange bezeichnet, bei denen nach be-
stimmten Dingen geforscht wird, aber véllig
unerwartete Resultate erzielt werden. Nicht
selten weichen diese Ergebnisse vom ur-
springlich gewinschten eklatant ab, so dass
einvélliganderes, haufig bahnbrechendes Re-
sultat erzielt wird. Erfolgsgeschichten schrei-
ben aber nur jene, die intelligente Schlussfol-
gerungen daraus ziehen und durch Folgeun-
tersuchungen neue Wege beschreiten.

Beispielsweise ist die Entwicklungsgeschich-
te von Post-it deshalb so bemerkenswert,
weil die aus dem Haus 3M stammende Erfin-
dung vorerst falsch angewendet wurde. Der
Entwicklungsauftrag an Spencer Silver war, ei-
nen superstarken Kleber zu entwickeln. Das
Ergebniswar leider niederschmetternd, denn
es kam dabei eine Masse heraus, die zwar
klebte, sich aber wieder abldsen lieR. Als An-
wendungsfall wurde eine mit diesem neuen
Kleber bestrichene Pinnwand angeboten, die
keine Pins mehr bendtigte. Der Absatz des
neuen Produktes trat nicht in dem erwarte-
ten Umfang ein, so dass es nach kurzer Zeit
wieder vom Markt verschwand.

Art Fry, ein eifriger Kirchenchor-

sénger argerte sich tber die im-

mer wieder herausfallenden Lese-

! / zeichenin seinem Liederbuch. Erer-
“ innerte sich an die Erfindung seines
Kollegen und bestrich seine Markie-

rungszettel mit dem neuen Kleber. Damit war

der Welterfolg der kanariengelben Blocke vor-
programmiert.
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Bild: Viagra

Serendipitat
sind Vorgénge
in der For-
schung, die zu
Ergebnissen
fuhren, die
eklatant von
den Erwartun-
gen abwei-
chen, aber
trotzdem bahn-
brechende An-
wendungen
ermdglichen.

Coverstory

Mit der Firma Pfizer verbindet man seit
1996 vorwiegend das Potenzmittel Viagra.
Mittlerweile ist Viagra ein Synonym fir un-
eingeschrankte Manneskraft
geworden, und hat nach der
Pille eine &hnlich weitrei-
chende Auswirkung in
unserem Sexualverhal-
ten erzielt. Man ver-
suchte wie viele andere
Pharmafirmen auch, ein
Mittel gegen Bluthochdruck zu
entwickeln. Mit dem kinstlich herge-
stellten Wirkstoff Sildenafil wurde dieses
neue Mittel an Menschen erprobt. Dieser
Test sollte wegen Erfolglosigkeit wieder ein-
gestellt werden. Doch einige Testpersonen
hatten aber Einwénde. Die angenehmen
Nebenwirkungen waren erst im Laufe von
Gesprachen mit den Probanden feststell-
bar.

vl

Polytetrafluorethylen (PTFE) ist ein Kunst-
stoff, der unter dem Markennamen Teflon
der Firma DuPont jedermann bekannt ist.
Teflon ist nicht aus der Raumfahrtindustrie
entwickelt worden, wie vielfach behauptet
wird, sondern er wurde 1938 vom Chemi-
ker Roy Plunkett entdeckt, als er an Kuhl-
mittel fir Kihlschrdnke experimentierte.
Extrem hohe Herstellungskosten verhin-
derten einen raschen Markteintritt mit die-
sem Kunststoff. Schliel3lich wurde PTFE als
Korrosionsschutz bei der Urananreiche-
rung eingesetzt. Der Durchbruch fir Teflon
ist Frau Colette Grégoire zu verdanken, die
die Idee hatte, Topfe und Pfannen damit zu
beschichten, nachdem sie ihrem Ehemann
Marc, einem franzosischen Chemiker, zu-
sah, wie er zur besseren Entwirrung seiner
Angelschnur eine Beschichtung vornahm.
Die angenehme Eigenschaft dieser Erfin-
dung kann allerdings nicht dartiber hinweg-
tauschen, dass Berichte

Uber die Gesund-
heitsgefahren,

die von Teflon-
pfannen beim
Kochen ausge-
hen, nicht ver-
stummen wol-

len.



Als Alexander Fleming 1928 in die Sommerfe-
rien ging, wusste er noch nicht, dass er mitdie-
sem Urlaub vom St. Mary Hospitel Medizin-
geschichte schreiben wird. Er wollte Staphy-
lokokken ziichten und entdeckte nach seiner
Rickkehr, dass sich auf der Platte mit Agar-
Nahrldsung fiir Bakterien ein Schimmelpilz ge-

bildet hatte. Das Auffallige dabei war die Er-

kenntnis, dass sich in dessen néheren Umge-
bung die Bakterien nicht vermehren konnten.
Aus dem Nahrmedium konnte er einen bakte-
rientdtenden Stoff gewinnen, den er den Na-
men Penicillin gab, abgeleitet von dem Pilz Pe-
nicillium notatum. Das Medikament Penicillin
entstand aber erst ca. 10 Jahre spater unter
der Zusammenarbeit mitE. B. Chainund H. W.
Florey. 1945 erhielten die beiden Mediziner
gemeinsam mit Alexander Fleming den No-
belpreis fur Medizin.

Seine Abwesenheit war auch
der zuféllige Begleiter von Wil-
helm Conrad Rontgen, als er
1895 die nach ihm benannten
Rontgenstrahlen entdeckte.
Photoplatten, die er zufallig im
Labor liegen liel3, wurden ge-
schwarzt, als er mit der Katho-
denstrahlréhre experimentier-
te. Seinen Entdeckerqualitaten
ist es zu verdanken, dass Ront-
gen nach diesem Zufallsfund
durch systematische Experi-
mente versuchte, die Ursache
dafir zu finden. Dies gelang
dem Uberaus gewissenhaften
Wissenschaftler innerhalb kur-
zer Zeit.

(Bild: Wikimedia Commons)

Zwei Nobel-
preistrager
revolutionier-
ten die Medi-
zin: A. Fle-
ming und
W.K.RONtgen.
Beide konn-
ten den Zufall
ihrer Abwe-
senheit rich-
tig deuten
und forsch-
ten systema-
tisch bis zum
Durchbruch.

Eines der ersten Rontgenbilder
(Bild: Wikimedia Commons)
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Es ist auch nicht weiter verwunderlich, dass
selbst Coca Cola urspriinglich andere Ambi-
tionen mit dem vom US-Amerikaner John
Stith Pemberton entwickelten Getrank hat-
te. Er bewarb und verkaufte Coca Cola an-
fangs als Medizin. Es sollte gegen Midig-
keit, Kopfschmerzen, Depressionen, Impo-
tenz und sogar gegen die Modekrankheit
Neurasthenie helfen. Mit Sodawasser ge-
mixt war das erfrischendes Getrank in Soda-
Bars fir die feine Gesellschaft um 5 Cent in
den 1890-iger Jahren zu erwerben.

Heute kennt dieses Getrank die ganze Welt,
mit Ausnahme von Nordkorea, Kuba und
Myanmar, wo es offiziell nicht verkauft
wird. Welche Emotionen mit diesem Pro-
dukt verbunden sind, zeigen die Ereignisse
beim Berliner Mauerfall am 9. November
1989. Innerhalb nur wenigen Stunden wur-
den 70.000 Coca-Cola Dosen unmittelbar
nach dem Mauerdurchbruch verteilt.

Aus all diesen Beispielen ist zu lernen, dass
durch Konsequenz und systematischer Expe-
rimentierfreudigkeit ein Durchbruch mog-
lich ist. Leider finden die vielen Beispiele
des Misserfolgs nicht den Weg in die Me-
dien.

Walter Wagner
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Osterreichische Erfinderpreis INVENTUM erstmals
vergeben

Am 26. Janner 2012 wurde erstmals der osterrelch|+ N

sche Preis fur die Erfindung des Jahres vergeben. ”\1
VENTUM ist ein Kooperationsprojekt des Osterrei:
chischen Patentamtes und des Bohmann Verlages.

Uber hundert Patentinhaber/innen haben sich an
der Ausschreibung beteiligt. Die Fachjury hat die
zehn innovativsten Erfindungen pramiert: Gold geht
an die Firma Riegl Laser Measufement Systems
GmbH flr das Patent mit dem Titel ,,Vorrichtung und
Verfahren zum Messen des Empfangs eitpunktes ei-
nes Impulses®. Diese Erfindung ist fur die Weiterent-
wicklung der Leistungsféhigkeit von Lasersca,nnern
von groRRer Bedeutung.

Den zweiten Platz belegt die TU Wien mit dem Pa-
tent,Vorrichtung und Verfahren zum Entfernen von
Schwebstoffteilchen®. Die Teilchen setzten bislang
den Turbinen stark zu und generieren hohe Repara-
turkosten. Die TU hat eine Art ,,Entsandungsanlage”
entwickelt, die Sandpartikeln aus dem Triebwasser_
von Wasserkraftwerken entfernt.

Das Austrian Institute of Technology (AIT) erreicht
mit seinem ,Verfahren zur Aufnahme dreidimensio-
naler Abbilder* den dritten Platz. Beidieser Erfin-

Gewinner INVENTUM 2011 Fa. Riegl Laser Measurement
Systems GmbH inHorn
Quelle: Osterreichisches Patentamt

dung handelt es sich um einen 3D-Dentalscanner,
der die Vermessung von Zahnen, Zahngruppen und
ganzen Ober- und Unterkiefern erleichtert.
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Der Prasident des’OPA, Dr. Friedrich Rédler, betonte in
seiner Festansprache: ,,Jedes Jahrwerden rund 3.500 Er-
{lndungen beim OPA angemeldet. Hinter jeder Anmel-
dung steckt enormes Potential an Kreativitat, wissen-

aschaftlichem Input und sehr viel geistige und finanzielle

Entwicklungsarbeit. Wir wollen mit dem Preis INVEN-
TUM jene Menschen, Unternehmen, Institutionen,
Hochschulen und Forschungseinrichtungen vor den Vor-
hang holen; die wesentlichen Anteil am guten Ruf des
Wirtschafts- und Forschungsstandortes Osterreich ha-
ben. Dleser Preis ist eine Anerkennung und Wertschat-
zung far diéinnovativsten Kdpfe desJahres®.

Leicht hatte es die Inventum-Fachjury nicht. Galt es doch
aus den vieten-hervorragenden Anmeldungen die je-
weils innovativsten herauszufiltern. Das Spektrum bei
den weiteren sieben ausgezeichneten Firmen der Top
Tenreichtvon der Quantenkryptographie bis zur Prothe-
se, und vom Sitzmobel bis zum Pixelsensor. Ausschlag-
gebend fiir die Aufnahme in die Top Ten war letztendlich
die Innovationshdhe der eingereichten Erfindung.

-Das Austrian Institute of Technology (AIT) findet sich

gleich dreimal unter den Ausgezeichneten. Die grote
auReruniversitare Forschungseinrichtung Osterreichs
fordert mit ihren Innovationen seit Jahren den wissen-
schaftlichen Fortschritt. Viele Erfindungen wurden aus
dem Bereich Gesundheit und Medizin einge-
reicht. So etwa das ,Verfahren zur Vermeidung
und Behandlung einer Hyperpermeabilitat” (ei-
ner Uberméfigen Durchlassigkeit der Gefalle)
der Firma Apeptico Forschung- und Entwicklung
GmbH. Das eingereichte zyklische Peptid ver-
spricht ein Verfahren gegen diese lebensbedro-
' hende Krankheit, deren Sterberate immer noch
bei50% liegt.

BY \on der Firma Camarg OG wurde ein spezielles

d SitzmObel, mit einer integrierten Aufstehhilfe
nominiert, welches das Setzen und Aufstehen
ohne Kraftanstrengung erméglicht und dabei
ganz ohne Strom auskommt. Auch ein Sprung-
gelenksprothesenelement der Firma Alphamed
Medizintechnik Fischer GmbH ist unter den pra-
mierten Erfindungen. Mit Hilfe dieser Prothese
kann eine Praparation des Talusknochens bei
weitgehendem Erhalt des Knochenmaterials durchge-
fuhrtwerden.

Ebenfalls ausgezeichnet wurde der emsige Einzelerfin-
der DI Dr. Felix HimmelstoRR mit seiner Erfindung ,, Ein-
und Mehrphasige Umrichter mit Spartransformatoren
und der Mdglichkeit zur Erh6hung der Spannung®.



C:) MAGENTGETRIEBE

REJLEK
METAL & PLASTICS=

Dieses Magnetgetriebe ist
ein (fast) konventionelles
Getriebe, nur besitzt es
KEINE Zahnréder. Damit
besitzt es auch die meisten
unwillkommenen Eigen-
schaften NICHT, die man
hinlanglich bei Getrieben
kennt oder als gegeben
hinnimmt. Die Kraftlibertra-
gung erfolgt berthrungslos
zwischen Magneten Uber
einen konstanten Luftspalt. Es
gibt daher kein Verzahnungsge-

rausch, keinen Verschleil3, keine Reibung

und auch keine Zahnbriche. Die einzigen
Verschleil3teile sind Waélzlager, die mit beliebi-
ger Lebensdauer ausgelegt werden konnen.
Schmierung ist nicht notwendig. Waren das
nicht schon genug Vorteile, so verflgt das
Magnetgetriebe Uber Eigenschaften, die in
Getrieben als ,besonders’ oder auch ,einzigar-
tig' bezeichnet werden kénnen.

Durch die beschrankten Magnetkrafte gibt es
sozusagen eine automatische Rutschkupplung.
Bei Uberlast dreht sich der Abtrieb weiter und
fangt sich in der nachsten Polpaarung, das
Getriebe istimmer funktionsfahig ohne dass ein
Schaden entstehen kann. Der Wirkungsgrad ist
exzellent, da es keine Reibung, sondern nur
geringste Verluste (magnetische Hysterese,
Wirbelstrom) gibt. Bereits einstufig ist dieses
Getriebe hochuntersetzend, sodass der
Antriebsstrang sehr kompaktaufbaut.

Die Ubertragungsgenauigkeit dieses Prazisions-
getriebes liegtim Bereich weniger Winkelminu
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ten. Alle Magnete tragen zur Drehmo-
mentbildung bei, wodurch sich Verzah-
nungsfehler' quasi ausmitteln.

Einzigartig wird das Getriebe dadurch,
dass eine integrierte Drehmomentmes-
sung durch Messung der inharenten
magnetischen Elastizitdt im Getriebe
sehr einfach realisiert

wird. Dies macht

den Weg fiir kostenguinstige sensomoto-
rische/taktile Anwendungen frei.

Grol3es Interesse hat das Magnetgetrie-
be bei Applikationen fur Energiewand-
lung (Windréader, E-Antriebe der unter-
schiedlichsten GrolRenordnungen fir E-
Mobility), bei Sicherheitsanwendungen
(Rutschkupplung), als Uberlastschutz
(z.B. Endschalter defekt, Programmfeh-
ler) und vor allem bei Anwendungen in
der sensorischen Robotik (Robotik mit
Feingeflhl) gefunden.

Lesen sie mehr unter www.rejlek.at
Dr. Gregor Puchhammer

Karl Rejlek GmbH

Kirchfeldgasse 69

1230 Wien
g.puchhammer@rejlek.at
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Tanken wahrend der Fahrt - die Zu-
kunft des Elektroautos.

Gehtesnach den Vorstellungen des Wiener Neudor-
fer Ingenieurs Johannes Wittmann, dann wird die
herkdmmliche Stromtankstelle fir Autos bald Zu-
wachs bekom-
men. Gemeint ist
die Mdglichkeit
wahrend der
| Fahrt auf dem-
entsprechend
adaptierten Stra-
Ren Stromzu tan-
ken.

Mit  Hochdruck
wird weltweit an
der Weiterent-
wicklung von Au-
tobatterien gear-
beitet und ge-
| forscht, um den

Ladevorgang
maoglichst kurz zu halten. Aus den unterschiedlichen
Industrielandern erreichen uns die Nachrichten von
immer kirzer werdenden Ladezeiten. Zweifellos ist
die Aufladezeit entscheidend fir die Akzeptanz von
Elektroautos. Die Infrastruktur muss daftir geschaf-
fen sein, damit sich die Autoindustrie auf die ver-
gleichsweise geringfiigigen Anderungen stiirzt und
zum Standard erhebt.

Unabhangig von der Aufladezeit will Wittmann auf
hochrangigen Stral3en Strom fiir dementsprechend
ausgerustete Autos zur Verfligung stellen, der wah-
rend der Fahrt induktiv aufgenommen wird und die
Batterien fiillt. Dass die Ubertragung in der hohen
Energiedichte sogar zwischen 0 bis 150 km/h Fahr-
geschwindigkeit mdglich ist, wurde auch vom ,AIT
Austrian Institute of Technology” in Wien gepruft
und bestétigt.

Wittmann's Ubertrager erlauben es die hochrangi-
gen Strallen mit vollen Batterien zu verlassen und
das Fahrtziel kann problemlos erreicht werden. Die
maoglicherweise fast leeren Akkus werden dann am
Zielort an der Steckdose neuerlich geladen. Mit ge-
flllten Batterien sind danach die hochrangigen Stra-
Ren wieder in Reichweite. Damit sind Elektrofahr-
zeuge zur Uberbriickung von gréReren Distanzen oh-
ne nennenswerte Einschrankungen einsetzbar. Die-
se Einsatzvariante ist besonders im Limousinenbe-
reich, bei LKW's im Transitverkehr, aber auch fur Au-
tobusse interessant.

12 P"Invent 1/2012

Vorrichtung
zur indukti-
ven Energie-
tbertragung
flr elektobe-
triebene
Stral3enfahr-
zeuge.

Patent wird
nur an
Konzerne
vergeben,
die bezlglich
Mobilitat auf
der Stral3e in
der Lage
sind, zur
Schonung
von Ressour-
cenin der
Zukunft
wesentlich
beitragen zu
wollen.
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Diese beruhrungslose Energielibertra-
gung wird durch im StraBenbelag be-
findliche Primé&ranlagen mittels Wech-
selstrominduktivan die im Fahrzeug ein-
gebaute Sekundaranlage ermaglicht, da-
nach gleichgerichtet und in die Batte-
riengeleitet. Alle Einrichtungenim Elek-
trofahrzeug konnen im Kardantunnel
festmontiert werden und stellen eine Er-
ganzung der bereits bestehenden Fahr-
zeugtechnologie dar.

Die Energiebilanz ist bemerkenswert
gut und Ubertrifft sogar die eines Elek-
tromobils mit ausschlieRlicher Aufla-
dung Uber die Steckdose, ganz zu
schweigen von einem Verbrennungs-
motor. Durch die Verbesserung des Wir-
kungsgrades von derzeit 25 % beim Ver-
brennungsmotor, auf etwa 65 % beim
Zusammenwirken von Elektromobilitat
und der Erfindung, kénnen weltweit
enorme Ressourcen eingespart wer-
den. Das bedeutet eine Verbesserung
um 40 %. Der Energieverbrauch fur den
Verkehr betragt europaweit 27 % des ge-
samten Energieverbrauchs. Durch die
Erfindung wiirde der Anteil des Energie-
verbrauchs fiir den Verkehr auf unter 20
% gesenkt werden kdnnen. Wenn dabei
noch ein erheblicher Anteil mittels
Windkraft erzeugt und in das hochran-
gige StraBennetz direkt eingespeist wer-
den wirde, ware eine Einsparung von
Rohstoffressourcen fr den Verkehr um
etwa 60 % mdglich, d.h. von derzeit 27%
aufetwa 10 %.

Das ist die Garantie fur jene Konzerne,
die an der Errichtung einer Versuchs-
strecke und an der Herstellung eines 1:1
Prototyps interessiert sind. Da dieses
System fiir PKW, LKW, Busse, ja sogar fur-
Formel-Ford Rennautos anwendbar ist,
sind dem Einsatz keine Grenzen gesetzt.
Zitat Wittmann: ,,Der Vergleich mit der
Eisenbahn drangt sich auf, weil die Infra-
struktur fUr die Elektrifizierung auch
erst nach Jahrzehnten vollzogen wur-
de”

Walter Wagner

Kontakt: Ing. Johannes Wittmann
TEL: +43664 358 2902
johannes.wittmann@gmx.at
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Automatische Einziehfeder fiir E-Installationen

Praxisgerecht und funktionell mit hoher Zeitersparnis

Endlich gibt es ein praxisgerechtes Kabeleinziehge-
rat fir alle Elektrikerarbeiten. Es wurde

vom Fachmann fuir alle Elektriker
entwickelt, deren tégliche
Arbeit mitKabeleinzie-
hen zu tun hat. Mit
diesem handlichen -
Einziehgerat, das von einer
Person bedient werden kann, wird selbst diese
unliebsame Aufgabe gerne erledigt. Dies auch
deshalb, weil die typischen Abschirfwunden an den
Fingernder Vergangenheitangehoren.

Im hinteren Trichter ist die Einziehfeder
untergebracht und verschmutzt nicht mehr
am Boden. Das eigentliche Einziehen erfolgt
mit einem teleskopartigen Vorschub, wobei
eine automatische Drehbewegung jederzeit
dazu geschaltet werden kann. Die unliebsa-
men Schlaufen an der Einziehfeder sind selbst
bei einer Drehbewegung zu verhindern, weil
der Rest der Feder im Trichter
aufgerollt ist. Wird die Feder
entfernt, so kann das ebenfalls
automatisch erfolgen, weil sie
im Trichter wieder aufgerollt
wird.

In einem Versuchsaufbau wurde
auf einer Flache von ca. 1 m2 ein
8m langer Schlauch gelegt. 180
Grad Kurven und sehr enge
Winkel sind da nicht zu vermei-
den. Per Hand wirde das Ein-
schieben der Feder zur Gedulds-
probe werden und am Ende
doch nicht funktionieren. Dieses
Kabeleinziehgerat hat das
problemlos im Handumdrehen
erledigt.

VAZ St. P(.jlten ;jE;zfa.ch und sauber anzuwen-

-Kein Verknoten der Einziehfe-
der

-und Zeitersparnis, Zeiterspar-
nis, Zeitersparnis.....

9.00 —18.00 Uhr

auto . bauen . wohnen
energiesparen . freizeit
gartenbau . erfinderschau

Kontakt: Robert GRAF
E-Mail: rg@robertgraf.at
Mohil: 0676 /9459 666
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Larmabsorbierende Schutzwand

Die Kritik nach der Errichtung von ausufernden
Larmschutzwanden nimmt deutlich zu. Bei Umfra-
gen wird deutlich, dass selbst die Wirksamkeit
bezweifelt wird.

Weil die Wirksamkeit von Larmschutzwanden nicht
nur von Autofahrern sondern vermehrt auch von den
betroffenen AnrainerninFra-
ge gestellt wird, zeichnet
sich ein Umdenken ab. Um
der wachsenden Aufgabe
des Larmschutzes nachzu-
kommen, werden die Wan-
de im Regelfallimmer hoher.
Dain den meisten Fallen auf
die Schallabsorbierung zu
wenig Wert gelegt wird,
kann der Schall grof3teils nur
umgeleitet werden. Nach so mancher Fertigstellung
von Schallschutzprojekten, waren zwar die unmittel-
bar Betroffenen zufrieden. Hingegen wurden an ande-
ren Stellen die dortigen Anrainer pl6tzlich mit mehr
Larm konfrontiert.

Abhilfe schafft eine von Leo Kreitzer geschaffene
Larmschutzwand, die die Funktion der Schallabsorbie-
rung wahrnimmt. Der Schall wird durch die
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Schallschutzwand

Absorbierungskammer

i

gekrimmte Form der Schutzwand nach unten
geleitet und mindet in einem Hohlkdrper mit
schallabsorbierender Wirkung. Die Konstruktion l&sst
den Einbau von Zusatzeinrichtungen zu, die fiir den
Stral’enerhalter und den Benutzer vorteilhaft sind.

Kontaktdaten:

LeoKreitzer

Tel.u.Fax 0262242424

Mobil: +43 664 75015682
Email: |.kreitzer@hotmail.com

Schneckenzange

Der nachste Sommer kommt bestimmt. Bestimmt
haben Sie aber wieder lhre liebe Not mit diesen
Schleimern - den Schnecken. Sie haben sicher schon
viele Mdoglichkeiten probiert, die Schnecken aus
Ihrem Garten zu verbannen. Wenn Sie noch keine
befriedigende Losung bislang gefunden haben, dann
bietet diese Schneckenzange eine wirkliche Alterna-
tive.

Ohne Biicken und ohne damit verbundenen Riicken-
schmerzen gelingt es auf einfache Weise die Schne-
cken mit der Zange aufzunehmen und zu sammeln.

So gut konnen sich diese
’l unliebsamen Gartenmitbe-
. Wohner gar nicht verstecken,
dass sie nicht mit dieser
' einfachen aber wirkungsvol-
len Kunststoffzange elimi-
- niertwerdenkénnten.

14 P"thvent 1/2012

ad ".-L—".t. lJ..l'f: iﬂl‘iil.' - -
Siehe dazu das Kurzvideo unter der Homepage
des Erfinders:

Www. innovatives- graz.at/chreihs




Behaltnis, insbesondere fir die Lagerung und den
Ausbau von Schnaps und Wein.

Beim Ausbau von Wein oder Schnaps in Barriques
werden aromatische Substanzen aus dem Holz
ausgelaugt und diese verbinden sich mit den einge-
fullten FlUssigkeiten. Damit diese Prozesse harmo-
nisch ablaufen kénnen sind geringe Mengen Sauer-
stoff notig. Dieser Sauerstoff gelangt durch das Holz in
geringen Mengen in die Flussigkeit. Man bezeichnet
das als Feinoxidation. Sind alle Bedingungen optimal
vorhanden kdénnen sie mit einem hochwertigen
Endprodukt rechnen.

Nach dem Vermessen und Berechnen von Barriques
von 225 Liter, stand die Erkenntnis, dass bei diesen
Fassern das Verhéltnis von Volumen in Liter, zur
Holzinnenoberflache in Quadratdezimeter, ungefahr
1:1 betrégt. Das bedeutet, dass fir einen Liter Fltssig-
keit, ein Quadratdezimeter Holz zur Verfligung steht.
Dieses Verhaltnis verschiebt sich wenn Fasser die nur
aus Holz bestehen kleiner oder groRer werden. Bei
Fassern die kleiner als etwa 150 Liter sind, macht sich
das Holziiberangebot bereits bemerkbar. Werden die
Fasser noch kleiner wird das Holzliberangebot immer
groRer. Kleine Holzfasser von 1 Liter bis 50 Liter
Volumen sind daher fur den Ausbau von Schnaps und
Wein nicht wirklich geeignet.

Mit dem FUHRMANNFASS steht Ihnen ein neues
Produkt zur Verfligung das neue MaRstébe setzt und
Madglichkeiten bietet die es bisher noch nicht gab.
Wenn Sie kleine Mengen von Wein oder Spirituo-
sen in kleinen Fassern von 1 Liter bis 85 Litern
ausbauen wollen, und gleichwertige Ergebnisse
wie in einem herkdmmlichen Barrique erreichen
wollen, ist das nur mit dem patentierten FUHR-
MANNFASS moglich.

Und so funktioniertes.

Das FUHRMANNFASS ist ein Behaltnis das aus
einer Kombination aus Edelstahl und Holz
besteht. Die Holzbretter fir die Béden werden
vor dem Zusammenbau thermisch behandelt,
man bezeichnet das als Toasting. Die Bretter
werden Uber Eichenholzfeuer gerdstet bis ein
gewunschtes Toasting erreicht ist. Bei diesem
Vorgang werden Holzinhaltsstoffe durch Tempe-
ratureinfluss in geschmacklich erwiinschte
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Substanzen umgewandelt. Dadurch erhalten
die Bretter ihre aromatische Pragung.

Aus diesen thermisch behandelten Brettern
werden zwei Holzboden angefertigt.

Die fertigen Holzboden werden in einem
Zylinder aus geschmacksneutralem Edelstahl
nach einem patentierten Verfahren eingescho-
ben. Durch die Lange des neutralen Edelstahl-
zylinders wird das Verhéltnis vom Volumen in
Litern, zur Holzinnenoberflache in Quadratde-
zimeter definiert. Bei einer Zylinderlange von
20 cm, gemessen von Holzboden zu Holzboden
an der Innenseite ergibt sich somit immer ein
Verhéltnis von 1 zu 1 unabhangig vom Durch-
messer des Zylinders. Das bedeutet fiir 1 Liter
Flissigkeit, das ist 1 Kubikdezimeter, steht
1Quadratdezimeter Holz als auslaugbare
Substanz zur Verfugung.

Der Zylinder kann aber auch langer oder kiirzer
angefertigt werden. Dadurch kann jedes
beliebige Verhéltnis, unabh&ngig von der
GroRe des Behalters realisiert werden, was
interessant ist fur Destillate, die fur eine
Lagerung Uber mehrere Jahre vorgesehen
sind.

Das ist nur beim patentierten FUHRMANN-
FASS maglich.

Mehr Info auf: www.fuhrmannfass.at
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19. - 22. April 2012 . st. Péiten . VAZ Messegelande
von 9.00 bis 18.00 Uhr =« Vergniigungspark bis 2 Uhr

auto . bauen . energiesparen . wohnen . freizeit . gartenbau . erfinderschau

ERFINDER Halle/FG A Stand-Nr. A Kunden-Nr. A Rechnung-Nr.

ANMELDUNG

Bitte absenden oder faxen (AnmeldeschluB ist der 19. Marz 2012) Wird von der Messeleitung ausgefailtt!
o Firma o
© 3 AUFBAU 13. April 2012 von 8.00 bis 17.00 Uhr
L StraBe = @ 16. — 18. April 2012 von 8.00 bis 20.00 Uhr
f =
< pLz/Ort - < _ _
- = |-=I- ABBAU  22. April 2012 von 18.00 bis 20.00 Uhr
e Tel Fax ° = 23. = 24. April 2012 von 8.00 bis 19.00 Uhr
< E-mail 2 _
o © Briefaufkleber Stk.
vy Internet x g
PE) S Autoaufkleber Stk.
Ansprechpartner o
< = & Plakate DIN A4 Stk.
oz Handy - ;
| Mail-intern () s Plakate DIN A1 Stk.
o - -
FN-Nr. < Messefolder (mit ermaigtem Eintritt Stk.
w = P>
= UID-Nr. - ©  VIP-Karten (nach Riicklauf € 3.-) Stk.
Bl STANDTIEFE2 -8m Fliche in m: Front x Tiefe
<zt Quadratmeterpreise verstehen sich inkl. Teppichboden, Seiten- und Riickwénde mind. (EPS
= REIHENSTAND - eine Seite offen o €7300/m
(72]
vy ECKSTAND - zwei Seiten offen ___ €7550/m:
(FH] [ —
v» KOPFSTAND — drei Seiten offen L____ €7950/m:
3 FREIGELANDE — (Mindeststandmiete 24 m? € 648.-) € 27.00/m
= VERGNUGUNGSPARK — (Mindeststandmiete 24 m?€ 696.-) € 29.00/m:
H = H H Katalog- und Internetgebiihr (obligatorisch) € 20— beinhaltet Eintrag im
[+ 4 Elgene Wande - Ja L nein elektronischen Messekatalog mit Link von unserer auf lhre Homepage.
- Zusatzwand weiB H=25m, € 27.—/lfm lfm Alle Betrige verstehen sich zzgl. 20% MwSt.
Blende 40 cm hoch € 23,—/lfm Ifm Branche, auszustellende Artikel (im Einzelnen angeben, max. 4)
T8
Zarge 10 cm hoch € 11,—/lfm Ifm
Tire € 117.— [ja [ nein
= Stromanschluss € 110,— wis 1kw) ja [ nein
© Strom Mehrleistung —32 A. prokw € 0.72) kW
m [nternet W-LAN € 150,— ja [ nein Eintragung ins Ausstellerverzeichnis
Wy Zu-und Abwasser € 110.— Oja [ nein unter Anfangsbuchstabe
Standeinrichtung (eppich. Tisch. Sessel) ja [ nein
(L)
Inserat im Messefolder (50.000 stk) [ja [ nein
= . . .. . . Ort/Datum Unterschrift/Stempel
Inserat in der Messezeitung NON (130.000 stk.) ja [ nein
. B K X Bankverbindung: Raiffeisenbank Kuchl, Kto.-Nr. 2650-0, BLZ 35029
< Werbespot Freigelédnde 4x/Std./ 4 Tage € 100,— [Jja [ nein BIC: RVSAAT25S029. IBAN: AT19 3502 9000 0002 6500
P.b.b. GzZ022032308M, Erscheinungsort Wien, Verlagspostamt 1200 Wien
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